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EXPERIENTA PROFESIONALA

01/03/2021 - IN CURS Ramnicu Sarat, Romania
CONSULTANTA SEO FAST DIGITAL MARK SRL

Analiza si Audit SEO:
* Realizarea de audituri SEO complete pentru site-uri web ale clientilor, identificand si recomandénd solutii pentru
probleme tehnice si de continut.
* Analizarea performantelor SEO actuale si monitorizarea progresului prin intermediul unor unelte precum Google
Analytics, Google Search Console, SEMrush, Ahrefs etc.
Cercetare si Implementare de Cuvinte Cheie:
+ Efectuarea de cercetari extensive de cuvinte cheie pentru a identifica oportunitati de crestere a traficului organic.
« Implementarea strategiilor de cuvinte cheie on-page si off-page pentru a imbunatati vizibilitatea site-urilor in
motoarele de cautare.
Optimizare On-Page si Off-Page:
+ Optimizarea elementelor on-page, inclusiv titluri, meta descrieri, URL-uri, etichete de antet, imagini si structura
site-ului.
+ Dezvoltarea si implementarea de strategii de link building, inclusiv outreach pentru obtinerea de backlink-uri de
calitate.
Crearea si Optimizarea Continutului:
* Colaborarea cu echipele de content pentru a dezvolta si optimiza continutul relevant si valoros pentru utilizatori si
motoarele de cautare.
* Supravegherea procesului de creare a continutului pentru bloguri, pagini de destinatie, descrieri de produse si alte
tipuri de continut web.
Monitorizare si Raportare:
* Monitorizarea constanta a performantelor SEO si realizarea de rapoarte periodice pentru clienti, evidentiind
rezultatele si zonele de imbunétatire.
+ Analizarea concurentei si a pietei pentru a dezvolta strategii competitive si inovatoare.
Managementul Proiectelor SEO:
+ Coordonarea si gestionarea proiectelor SEO, inclusiv planificarea, implementarea si evaluarea campaniilor SEO
personalizate pentru fiecare client.
+ Comunicarea regulatd cu clientii pentru a intelege obiectivele de afaceri si pentru a ajusta strategiile SEO in functie
de aceste obiective.
Actualizare si Adaptare la Schimbari de Algoritm:
« Rdmanerea la curent cu ultimele tendinte si schimbari Tn algoritmii motoarelor de cautare si adaptarea strategiilor
SEO n consecinta.
« Participarea la cursuri si certificari relevante pentru a mentine si imbunatati cunostintele SEO.
Optimizare Tehnica SEO:
+ Colaborarea cu dezvoltatorii web pentru a rezolva probleme tehnice care pot afecta performanta SEO, cum ar fi
viteza de incarcare a paginii, structura URL-urilor si utilizarea corecta a fisierelor robots.txt si sitemap.

23/06/2014 - 0110}/2021 Bucuresti, Roméania
SPECIALIST/A IN MARKETING PENTRU COMERT ELECTRONIC Z SPOT MEDIA SRL

Creare de Continut
* Am condus dezvoltarea de continut captivant si informativ, ceea ce a dus la o crestere de 40% a traficului organic
pe blogul companiei de la an la an.
* Am elaborat continut care a transmis eficient punctele de vanzare unice ale echipamentelor, generand o crestere
de 25% a cererilor de informatii si conversiilor de la an la an.
« Am mentinut un program constant de publicare, contribuind la o crestere de 20% anuala a vizitatorilor care revin
pe site.
SEO (Optimizare pentru Motoarele de Cautare)
« Am implementat strategii SEO agresive care au imbunatatit semnificativ prezenta companiei in motoarele de
cautare, crescand vizibilitatea online cu 60%.



+ Am efectuat cercetdri si analize cuprinzatoare de cuvinte cheie, rezultand intr-o crestere de 50% a traficului
organic.
+ Am optimizat continutul si structura site-ului pe baza analizei datelor, ceea ce a dus la o crestere de 30% a
generdrii de leaduri.
Campanii Platite
+ Am gestionat un buget anual de 40.000 USD pentru PPC, optimizadnd campaniile pentru a reduce costul pe click
(CPC) cu 40% si a creste conversiile cu 25%.
* Am creat materiale publicitare care au depasit constant etaloanele industriei, rezultand intr-o crestere de 30% a
ratei de clicuri (CTR).
+ Am implementat campanii de retargeting, contribuind la o crestere de 20% a vanzarilor si la o crestere de 15% a
retentiei clientilor.
Marketing prin Email
+ Am conceput si executat campanii de marketing prin email personalizate, obtinand o crestere de 35% a ratelor de
deschidere si o crestere de 20% a ratelor de clic.
+ Am segmentat listele de email pe baza comportamentului utilizatorilor, conducand la o crestere de 25% a
conversiilor si o crestere de 20% a veniturilor.
« Am imbunatatit monitorizarea performantei campaniilor de email, rezultand intr-o crestere de 20% a ROl-ului
general.
Realizari
« Am jucat un rol cheie in obtinerea unei cresteri de 20% a veniturilor anuale.
« Am contribuit la cresterea cotei de piata cu 20% in industria echipamentelor publicitare si de ambalare, prin
strategii de marketing eficiente.

EDUCATIE S| FORMARE PROFESIONALA

01/10/2019 - ir\;cuas Bucuresti, Roménia
DOCTORAT IN MARKETING Academia de Studii Economice Bucuresti

Site de internet www.ase.ro | Nivel CEC Nivelul 8 CEC

01/13/2015“— 20/07/2017 Bucuresti, Romania
MASTER IN STIINTE ECONOMICE Academia de Studii Economice Bucuresti

Site de internet www.ase.ro | Nivel CEC Nivelul 5 CEC

01110/2013; 20/07/2015 Bucuresti, Romania
LICENTA IN STUDII ECONOMICE Academia de Studii Economice Bucuresti

Site de internet www.ase.ro | Nivel CEC Nivelul 4 CEC

COMPETENTE LINGVISTICE

Limba(i) maternd(e): ROMANA
Alt3 limba (Alte limbi):

COMPREHENSIUNE VORBIT SCRIS
Comprehensiune Citit Exprimare scrisa Conversatie
orala
ENGLEZA C2 c2 c2 C1 c2

Niveluri: A1 si A2 Utilizotor de baza B1 si B2 Utilizator independent C1 si C2 Utilizator experimentat

COMPETENTE DIGITALE :

Social Media | Website Builder | Email Marketing Platform (MailChimp, Tiny Letter) = Realitate augumentata



